O NEGOCIADOR
ESTRATEGICO

WORKSHOP DE DOIS DIAS
PARA PLANEJAMENTO
AVANCADO EM
NEGOCIACAO
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O Negociador Estratégico apresenta o que ha de
melhor em abordagem proativa no planejamento de
negociagoes. Desenvolvido para ajudar vocé e suas
equipes a assumir o controle do seu ambiente e
posicionamento nas negociagoes. Fornece as
habilidades, ferramentas e confianga para planejar,
controlar e realizar de forma proativa todas as
negociagoes, seja qual for o grau de complexidade.

A estrutura do Negociador Estratégico é utilizada por
nossos proprios consultores, que dao suporte a
algumas das maiores empresas do mundo

na conclusao de suas negociagoes; portanto,

sua metodologia é comprovada e testada no que se
refere a pressoes didrias deste processo.

Os participantes concluem o workshop equipados
com o melhor conjunto de habilidades em
planejamento de negociagoes.

PRINCIPAIS
CARACTERISTICAS

@ Um workshop residencial de 2 dias, com vagas
para apenas |2 participantes, para um melhor
aprendizado

™ Apresentado por consultores especializados em
negociagdo, com anos de experiéncia comercial
relevante

™ Imersio no modelo Piramide, uma estrutura de
avaliagao estratégica

™ Introdugao aos 3Ps - poder, pessoas e processo - e
como devem ser considerados e geridos

I Exercicios praticos intercalados ao longo
do workshop para demonstrar cada principio
e facilitar um aprendizado ativo

M Acesso a um conjunto sofisticado de ferramentas

online e offline e sua aplicagdo a um estudo de
caso real

™ Oportunidade de aplicagio do que foi aprendido
e uso das ferramentas em uma negociagao ativa
ou pendente
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DESCRICAO

Este workshop apresenta uma abordagem cognitiva e
robusta para o planejamento de negociagoes. Ideal
para pessoas envolvidas em negocia¢oes prolongadas
e multifasicas, amplas e profundas em escala e
frequentemente criticas para os negocios. Os
participantes ja devem ter uma compreensao total
das melhores praticas de negociacao de uma
perspectiva tatica e comportamental.

Utilizando uma estrutura estratégica aprofundada

e sofisticada, e introduzindo um conjunto de
ferramentas estratégicas de planejamento online,

os participantes aprendem como planejar, identificando
e mapeando as contingéncias e consequéncias

de seus desafios de negociagao mais complexos.

Com énfase especial no pensamento estruturado,
gestao de partes interessadas, tomada de decisoes,
analise de riscos, sequenciamento e mapeamento de
processos, o Negociador Estratégico oferece op¢oes
que garantem que vocé€ permanega no controle,
independentemente das agoes ou reagoes das outras
pessoas.

ESTE PROGRAMA E PARA
VOCE SE...

Vocé tiver concluido o The Complete Skilled Negotiator ou
0 TCSN-6 e deseja levar suas habilidades de negociag¢do
ao préximo nivel de planejamento estratégico.

Vocé fizer parte da diretoria ou for um gerente

de qualquer drea, e desejar desenvolver suas habilidades
de negociagdo avangadas para ter um dominio estratégico
nas suas negociagoes.

Vocé fizer parte de uma equipe com uma negociagdo
ativa ou pendente especifica que vocé acredita que seria
beneficiada com uma experiéncia estratégica adicional.

PARA MAIS INFORMAGGES,
entre em contato através do site:
thegappartnership.com
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